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В настоящей статье автором исследован и проведен анализ особенностей правого регулиро-
вания и места дистрибьюторского договора в праве зарубежных стран. В частности выявлены 
основные проблемы, возникающие при правовом регулирований в законодательстве отдельных за-
рубежных стран, а также рассмотрены возможности имплементации отдельных норм из зако-
нодательства зарубежных стран в правовую систему Республики Молдову в целях регулирования 
дистрибьюторского договора.
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In this article, the author investigated and analyzed the legal regulation peculiarities and distribution 
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Актуальность темы исследования заклю-
чается в том, что особенности правого регули-
рования дистрибьюторского договора в зару-
бежных странах не исследован до настоящего 
момента, а отдельное исследование позволит 
раскрыть специфику правового регулирова-
ния данного договора и его место в правовой 

системе зарубежных стран, и в свою очередь 
даст возможность имплементации отдельных 
норм регулирующих дистрибьюторский дого-
вор из зарубежного законодательства в пра-
вовую систему Республики Молдова.

Целью настоящей работы является на-
учное исследование особенностей правого 
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регулирования дистрибьюторского договора 
в зарубежных странах и на оснований сде-
ланных выводов рассмотреть возможности 
имплементации отдельных норм в правовую 
систему Республики Молдова.

Республика Молдова является далеко не 
единственным государством, в котором от-
сутствует закрепление дистрибьюторского 
договора в действующем гражданском зако-
нодательстве. Несмотря на наличие крупней-
ших европейских производителей товаров, 
поставляющих свою продукцию на товарные 
рынки стран, не входящих в Европейский 
Союз, можно заметить существенную про-
бельность в регулировании дистрибьютор-
ских отношений, поскольку отдельные нор-
мативные правовые акты, закрепляющие су-
щественные условия и особенности заключе-
ния дистрибьюторских договоров, во многих 
странах Европы отсутствуют.

В противовес отсутствию европейского 
регулирования можно привести яркий при-
мер стран Латинской Америки, где начиная 
с 60-х гг. XX века дистрибьюторский договор 
применяется в качестве отдельной договор-
ной конструкции с участием производителя 
товаров – резидента страны, и дистрибьюто-
ра – лица, не являющегося резидентом этой 
же страны. При выходе на мировой рынок 
латиноамериканские производители оказы-
вают существенное влияние на развитие ре-
гиональной и мировой экономики и занима-
ют весомые сегменты рынка в части поставок 
кофе, сахара, мясопродуктов (лидирует Ар-
гентина), вина, какао, нефти и пр. Например, 
большинство крупных предпринимателей, 
занимающихся реализацией свежесрезанной 
цветочной продукции и горшечных растений, 
идут по пути заключения дистрибьюторских 
договоров с иностранными производителями 
цветочной продукции, поскольку затраты на 
строительство и содержание тепличных ком-
плексов по выращиванию растений в конеч-
ном счете окажутся несоизмеримо больше, 
чем заказ цветочной продукции у производи-
телей Аргентины, даже с учетом длительной 
транспортировки и расходов на перевозку.

Следует отметить, что в законодательстве 
Латинской Америки дистрибьюторский дого-

вор закреплен как в общих нормах граждан-
ского и торгового законодательства, так и в 
нормах специальных законов. В зависимости 
от того, в нормах каких законов содержит-
ся дистрибьюторский договор, государства 
Латинской Америки подразделяются на три 
основные группы: 1) государства в кото-
рых дистрибьюторский договор закреплен в 
Гражданском кодексе; 2) государства в кото-
рых дистрибьюторский договор содержится 
в Торговом кодексе; 3) государства в которых 
дистрибьюторских договор регулируется спе-
циальным законом и который регламентиру-
ет весь спектр дистрибьюторских отношений.

Среди государств Латинской Америки, в 
которых правовому регулированию дистри-
бьюторского договора посвящен Гражданский 
кодекс, следует отметить, прежде всего, Феде-
ративную Республику Бразилию. Дистрибью-
торскому договору посвящена Глава XII Граж-
данского кодекса Федеративной Республики 
Бразилия №10.406 от 10.01.2002 г. [1], в кото-
рой он смешан с договором агентирования и 
не отвечает самостоятельности, и тем самым 
не обладает признаками, отличающими от его 
от других договорных конструкции.

В ст. 710 Гражданского кодекса Бразилии 
приводится определение агентского договора, 
согласно которому одно лицо берет на себя 
обязательство распространять на возмездной 
основе товары за счет другого лица, выпол-
нять отдельный круг деятельности на огово-
ренной территории, включающий такого рода 
распространение, когда агент имеет в своем 
распоряжении продукцию, подлежащую рас-
пространению, которая является предметом 
договора. Следует отметить, что в Граждан-
ском кодексе Бразилии не выделяются сторо-
ны агентского договора. 

Отличием дистрибьюторского договора 
от агентского по Гражданскому кодексу Фе-
деративной Республики Бразилия является 
то, что товары, подлежащие реализации дис-
трибьютором, передаются производителем 
товаров в собственность дистрибьютора. В 
целях реализации дистрибьютор приобретает 
товары производителя в свою собственность 
с обязанностью их дальнейшей реализации. 
Таким образом, с учетом приведенной выше 
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нормы, по законодательству Федеративной 
Республики Бразилия дистрибьюторский до-
говор определяется как договор, в котором 
одна сторона («дистрибьютор») приобретает 
у другой стороны («производитель») в свою 
собственность, на свой риск, потребитель-
ские товары для последующей их реализации 
в целях извлечения прибыли. Исходя из по-
зиции автора настоящего диссертационного 
исследования, право собственности на товар 
переходит к дистрибьютору не всегда. Речь 
идет о ситуации, в которой отгрузка товара 
для дистрибьюции осуществляется третьему 
лицу – субдистрибьютору, заключившему с 
дистрибьютором субдистрибьюторский до-
говор. Таким образом, сформулированное 
определение дистрибьюторского договора по 
законодательству Федеративной Республики 
Бразилия не соответствует механизмам дис-
трибьюторской деятельности.

На сегодняшний день проводится обсуж-
дение проекта нового Торгового кодекса Фе-
деративной Республики Бразилия [6], содер-
жащего в разделе VIII нормы о дистрибью-
торском договоре. Согласно ст.488 указанного 
проекта, под дистрибьюторским договором 
понимается деловое сотрудничество в целях 
посредничества, при котором дистрибьютор 
продает продукцию, производимую изгото-
вителем.

К государствам, в которых нормы о дис-
трибьюторском договоре закреплены в Тор-
говом кодексе, относится Республика Гвате-
мала. Положения, касающиеся дистрибью-
торского договора, расположены в главе II 
раздела II «Торговые агенты, представители 
и дистрибьюторы» Торгового кодекса Респу-
блики Гватемала [8]. В соответствии со ст. 
280 Торгового кодекса Республики Гватемала 
под дистрибьютором понимается лицо, кото-
рое самостоятельно продает, распространяет, 
рекламирует или распределяет товары физи-
ческим либо юридическим лицам, как рас-
положенным на территории Республики Гва-
темала, так и иностранным производителям, 
именуемым «Принципал». Следует особо вы-
делить и статью 283, в которой закреплено ус-
ловие, предоставляющее принципалу (произ-
водителю) право одновременно использовать 

различных агентов, дистрибьюторов и пред-
ставителей на одной территории с правом 
продажи аналогичных товаров, за исключе-
нием случаев, когда условие об эксклюзивно-
сти было отдельно согласовано в договоре.

Для того, чтобы урегулировать дистри-
бьюторский договор в Торговом кодексе не-
обходимо чтобы он был принят и действовал 
в Республике Молдова. На сегодняшний день 
Торговый кодекс в Республике Молдова не 
принят, поэтому нормы о дистрибьюторском 
договоре не могут быть в него включены по 
объективным причинам.

Одними из государств, в которых в от-
ношении дистрибьюторского договора при-
нят отдельный закон, являются Республика 
Парагвай. В соответствии с п. «С» ст.2 Зако-
на №194/93 от 06 июля 1993 года Республики 
Парагвай [3] под дистрибьюцией понимают-
ся надлежащим образом оформленные дого-
ворные правоотношения между иностранной 
компанией и физическим или юридическим 
лицом, расположенным на территории Респу-
блики Парагвай, по покупке и поставке това-
ров с целью их перепродажи на территории 
Республики Парагвай либо на иной согласо-
ванной территории.

Данный закон в своей особенности пред-
усматривает меры защиты для национальных 
производителей, поскольку устанавливает 
жесткие штрафные санкции финансового 
характера в случае одностороннего отказа 
иностранного дистрибьютора от исполнения 
дистрибьюторского договора. Данные санк-
ции зависят от средне годовой валовой при-
были дистрибьютора за последние три года и 
от срока действия дистрибьютора. Последнее 
условие подразделено на различные по дли-
тельности промежутки времени: от двух до 
пяти лет; от пяти лет до десяти лет; от десяти 
лет до двадцати лет и так далее. Данный Закон 
защищает только национального производи-
теля от безосновательного одностороннего 
отказа от исполнения договора со стороны 
дистрибьютора-нерезидента.

В настоящем исследовании в большей ча-
сти рассматриваются дистрибьюторы-рези-
денты Республики Молдова, коммерсанты со 
статусом юридического и физического лица, 
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осуществляющие коммерческую деятель-
ность на территории Республики Молдова. 
Превалирующее значение имеет защита прав 
дистрибьютора, осуществляющего деятель-
ность на территории Республике Молдова, а 
также национального производителя, осу-
ществляющего свою деятельность в Респу-
блике Молдова.

24.06.1964 в Свободно ассоциирован-
ном государстве Пуэрто-Рико был принят 
Закон «О дистрибьюторских соглашениях» 
№75 (Ley de contractos de distribucion de 1964) 
(Далее – «Закон №75»), действующий в отно-
шении всех дистрибьюторских договоров на 
территории Пуэрто-Рико [4].

Этот закон был разработан в период, ког-
да деятельность по импорту в данной стране 
в полной мере зависела от инвестиций круп-
ных иностранных корпораций по ввозу по-
требительских товаров для населения на ры-
нок Пуэрто-Рико.

В соответствии со ст.1 Закона №75 
(«Defi niciones») под дистрибьютором 
(«Distribuidor») понимается лицо, которое 
принимает на себя обязательство оказывать 
услуги по распределению и предоставлению 
конкретного товара, а также агентские услуги 
на территории Свободно ассоциированного 
государства Пуэрто-Рико. Контрагентом дис-
трибьютора по договору является принци-
пал или концедент, под которым понимается 
лицо, предоставляющее права и заключаю-
щее договор с дистрибьютором. В силу этой 
же статьи под дистрибьюторским договором 
(«Contrato de distribucion») понимается согла-
шение, заключенное между дистрибьютором 
и принципалом, независимо от того на каком 
основании могут строиться взаимоотноше-
ния между ними, по которому дистрибьютор 
обязуется реализовывать товары или оказы-
вать услуги в рамках концессии или франчай-
зинга на рынке Свободно ассоциированного 
государства Пуэрто-Рико. Тем самым, пред-
ставленная статья наиболее применима для 
заимствования в национальное законодатель-
ство в части некоторых элементов дефини-
ции. Дистрибьютор по данному определению, 
равно как и предлагается в настоящем иссле-
довании, обязуется реализовывать товары на 

рынке. Вторая сторона названа «Принципал», 
что является также обоснованным по причи-
нам, изложенным в диссертационном иссле-
довании.

Вышеуказанный закон устанавливает 
трех годичный срок исковой давности, ко-
торый начинает свое течение со дня растор-
жения договора или со дня причинения иму-
щественного вреда одной из сторон, также 
данный закон содержит ряд процессуальных 
норм, касающихся подсудности спора и по-
рядка применения, обеспечительных мер в 
рамках спора между производителем и дис-
трибьютором.

Следует отметить, что правое регулирова-
ние дистрибьюторского договора в Республи-
ке Гондурас регламентируется специальным 
Законом об отечественных и зарубежных 
представителях, дистрибьюторах и агентах 
№549 от 7 декабря 1977 года[5], который не 
проводит разграничения между понятиями 
представитель, агент и дистрибьютор, а в це-
лом регулирует договорные отношения, воз-
никающие между национальными и зарубеж-
ными предприятиями, осуществляющими ре-
ализацию и распространение товаров.

Однако имеются государства, в которых 
правовое регулирование дистрибьюторско-
го договора осуществляется общими норма-
ми о договоре поставке. В Торговом кодексе 
Республики Колумбия № 410 от 1971 года [9] 
правовому регулированию договора постав-
ки посвящены ст.968-980, но при таком ком-
плексном регулировании данного договора 
вызывает возмущение, что дистрибьютор-
ский договор не урегулирован в качестве са-
мостоятельного и отдельного вида договоров 
реализации товаров.

Таким образом, можем отметить, что в 
странах Латинской Америки дистрибьютор-
ский договор регулируется устойчивой си-
стемой законодательных актов. Правовое 
регулирование дистрибьюторского договора 
Гражданским кодексом, Торговым кодексом 
и специальным законом свидетельствует о 
специальном регламентировании дистрибью-
торских правоотношений, а отдельные эле-
менты такого регламентировании могут быть 
имплементированы законодателем Республи-
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ки Молдова в целях включения данного дого-
вора в систему гражданских договоров.

Массовое инвестирование частными ком-
паниями США в экономику стран Латинской 
Америки привело к укреплению государ-
ственных предприятий, в частности тех, ко-
торые осуществляют добычу и реализацию 
нефтепродуктов, как это имело место в Респу-
блике Гондурас [11, c.112].

Приведенные выше примеры правого ре-
гулирования дистрибьюторского договора в 
странах Латинской Америки предоставляют 
определенные преференций в первую очередь 
производителям являющимся резидентами 
этих стран и в этой связи устанавливают си-
стему финансовых санкций для дистрибью-
торов за одностороннее расторжение дис-
трибьюторского договора, не являющимся 
резидентами государств Латинской Америки. 
Установление законодателем таких санкций 
направлено на защиту от массового посту-
пления в экономику страны иностранных то-
варов.

Отсутствие на сегодняшний день право-
вого регулирования дистрибьюторского до-
говора в европейских государствах приводит 
к невозможности определения места дистри-
бьюторского договора в системе гражданско-
правовых договоров, а отсутствие надлежа-
щей правовой регламентации дистрибьютор-
ского договора приводит к тому, что стороны 
не имеют правовой защиты своих прав и за-
конных интересов, а данный пробел затруд-
няет правовое регулирование.

Анализ правового регулирования дистри-
бьюторского договора в зарубежных странах 
свидетельствует о недостаточной регламен-
тации дистрибьюторских отношений, в част-
ности в европейских государствах, по срав-
нению с другими гражданско-правовыми до-
говорами, что приводит к минимальной воз-
можности имплементации правовых норм, 
поскольку законодательство других стран 
было бы хорошим примером для правовой 
регламентации дистрибьюторского договора 
в Республике Молдова. А настоящая диссер-
тационная работа посвящена заимствованию 
такой договорной конструкции как дистри-
бьюторский договор в национальную право-

вую систему Республики Молдова как один 
из важнейших и эффективных инструментов 
осуществления субъектами предпринима-
тельства реализации товаров. 

В странах Европейского Союза в отличие 
от государств Латинской Америки правовое 
регулирование дистрибьюторского договора 
обстоит по - другому. Отдельное правовое ре-
гулирование дистрибьюторских отношений 
предусмотрено лишь в законодательстве Ко-
ролевства Бельгия, а в других странах Евро-
пейского Союза специально не урегулирова-
ны вопросы, связанные с дистрибьюторским 
договором, а такие отношения чаще регули-
руются договором агентирования.

27 июля 1961 года в Королевстве Бельгия 
был принят Закон об одностороннем рас-
торжении эксклюзивных дистрибьюторских 
договоров, заключенных на неопределенный 
срок. 13 апреля 1971 года в указанный Закон 
были внесены изменения путем принятия За-
кона об одностороннем расторжении дистри-
бьюторских договоров (Далее - «Закон от 27 
июля 1961 года»).

Согласно ст. 1 данного закона дистрибью-
торским договором признается соглашение, в 
силу которого одна сторона – производитель 
предоставляет одному или нескольким лицам 
– дистрибьютору право осуществлять прода-
жу произведенных им товаров от своего име-
ни и за свой счет. В ст. 3 указанного закона 
установлено, что в случае прекращения срока 
дистрибьюторского договора, его действие не 
прекращается, а его расторжение возможно 
лишь путем отправления уведомления одной 
из сторон не позднее трех месяцев до оконча-
ния срока.

Анализ законодательства Королевства 
Бельгии, регулирующего дистрибьюторский 
договор свидетельствует о том, что оно пре-
доставляет преимущества только для одной 
из сторон, что ущемляет права другой сто-
роны, а это приводит к нарушению баланса 
в коммерческой деятельности и не отвечает 
интересам предпринимателей, поэтому за-
конодательство Латинской Америки и Коро-
левства Бельгии не может быть заимствовано 
в качестве примера регулирования, без вне-
сения соответствующих изменений, которые 
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уравняют интересы дистрибьютора и постав-
щика.

В гражданском законодательстве Соеди-
ненных Штатов Америки дистрибьюторский 
договор не находит своего юридического 
закрепления на федеральном уровне. Осо-
бенностью законодательства Соединенных 
Штатов Америки является регулирование 
возникающих правоотношений законода-
тельством штатов. Единообразный Торго-
вый кодекс Соединенных Штатов Америки 
[2, c.217] не содержит положений, как непо-
средственно, так и косвенно регулирующих 
дистрибьюторский договор. Единообразный 
Торговый кодекс Соединенных Штатов Аме-
рики в его последней редакции содержит 
только нормы о продаже (Раздел 2), которые 
представляются чересчур общими и неопре-
деленными для применения к дистрибью-
торскому договору.

Регулирование дистрибьюторского дого-
вора происходит на уровне каждого штата, 
имеющего собственные кодексы и законода-
тельные акты.

В США установлена трехуровневая систе-
ма деятельности дистрибьюторов, но только 
для отдельных категории товаров. Данная си-
стема касается реализации алкогольной про-
дукции. Звеньями данной трехуровневой це-
почки являются производитель, дистрибью-
тор и розничные торговцы. Особенность дан-
ной системы заключается том, что каждый из 
участников цепи обязан обладать лицензией 
на реализацию алкоголя. Трехуровневая си-
стема заключается в том, что произведенная 
алкогольная продукция сначала попадает от 
производителя к дистрибьютору для даль-
нейшей перепродажи розничному торговцу в 
целях дальнейшей реализации конечному по-
требителю. Такая система дистрибьюторских 
отношений позволяет осуществлять государ-
ственный контроль за продажей алкоголь-
ной продукцией, обеспечивает максималь-
ное поступление налогов и сборов в бюджет 
государства, а также не допускает продажу 
алкогольной продукции несовершеннолет-
ним, а недостатком такой системы является, 
то что она ограничивает конкуренцию среди 
производителей, поскольку они имеют право 

продавать произведенную продукцию только 
крупным дистрибьюторам. 

Следует отметить, что такая же система 
построена и в Республике Молдова, за ис-
ключением того, что розничные продавцы не 
обязаны приобретать лицензию на продажу 
алкогольной продукции, а все остальное по-
строено по американской системе.

Трехуровневая система дистрибьютор-
ства имеет место не только в сфере реализа-
ции алкогольной продукцию. Так, например, 
в штате Флорида отношения в области дис-
трибьюции регламентируются в различных 
сферах, где таковая осуществляется. В этом 
штате есть нормы, которые отдельно регули-
руют деятельность производителей и агентов, 
осуществляющих реализацию сельскохозяй-
ственной техники. Указанные нормы предус-
мотрены главой 686 раздела XXXIX Статутов 
штата Флорида [7].

Согласно данной норме в качестве дистри-
бьютора выступает организация или лицо, 
осуществляющая продажу и распростране-
ние сельскохозяйственной техники дилерам, 
и является представителем производителя на 
территории штата. Указанный Статут также 
регулирует отношения по реализации алко-
гольной и табачной продукции, а также пи-
щевых продуктов (главы 561-569).

Выводы: Из анализа приведенных выше 
норм и нескольких форм закрепления дис-
трибьюторского договора в законодательстве 
иностранных государств можно сделать вы-
вод, что перенять дословно законодательство 
государств Латинской Америки и Соединен-
ных Штатов Америки не представляется воз-
можным, поскольку условия товарного рынка 
Республики Молдова, развитие торговой де-
ятельности и привлечение инвестиций, на-
полнение рынка иностранными товарами и 
создание равных условия как для производи-
телей, так и для дистрибьюторов.

Трехуровневая система построения дис-
трибьюторской деятельности в Соединенных 
Штатах Америки представляется обоснован-
ной, позволяющей реализовывать произве-
денный товар от производителя к розничным 
покупателям с использованием связующего 
звена – дистрибьютора. Трехуровневая си-
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стема дистрибьюторской деятельности, суще-
ствующая в Соединенных Штатах Америки, 
является обоснованной и de facto существует 
в молдавских реалиях.

Как отмечает Улугова К.Э., для отношений 
в сфере дистрибьюции характерно наличие 
участия трех субъектов: поставщика, дистри-
бьютора и покупателя дистрибьютора [10, c. 
8]. Однако отношения в сфере дистрибьюции 
невозможно ограничивать участием трех на-
званных субъектов, поскольку фактически 
субъектов может быть и больше, и точное 
количество лиц, которым субдистрибьютор 
реализует товары, невозможно установить. 
Субдистрибьютор также вправе реализовы-
вать товары покупателям, которые перепро-
дают товар далее.

Таким образом, в условиях коммерческой 
деятельности система реализации товаров 
путем применения трехуровневой реализа-
ции товаров для отдельных видов товаров 
будет действовать, а для других товаров нет, 
поскольку в действующем законодательстве 
уже предусмотрены специальные правила ре-
ализации отдельных видов товаров.
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